De Oratforia

Descripcién del Curso:

Taller de 12 clases disefado para cualquier persona que desee mejorar su capacidad de comunica-
cidn, vencer el miedo escénico y aprender a transmitir sus ideas de manera clara y cautivadora. A
través de un enfogue eminentemente practico, los participantes descubrirdn y potenciaradn sus
propias fortalezas como oradores. No se requiere experiencia previa, solo el deseo de mejorar la
capacidad de comunicarse a través de la expresién oral.

Objetivo General:

Al finalizar el curso, los participantes seran capaces de preparar y ejecutar presentaciones orales
efectivas, controlando sus nervios, utilizando su lenguaje corporal y su voz de manera consciente, y
estructurando discursos que conecten con su audiencia.

Estructura del Curso:
12 clases, todas ellas con ejercicios individuales y grupales adaptados a la composicion del grupo.

Clase 1: Introduccion a la Oratoria

e ¢Qué es la oratoria y por qué es una habilidad clave?

» Formas oratorias: conversacion, simposio, coloquio, foro, debate.

* Estilos de oratoria: informar, persuadir, conmover.

e Presentacion de los participantes y diagndstico inicial de las habilidades de cada uno.

Clase 2: La Voz como Herramienta

e Explorar y mejorar las cualidades de la voz.

* Vocalizacién y diccion: la importancia de que se nos entienda. o Manejo del volumen vy las
proyecciones.

e El ritmo vy la velocidad: cdmo mantener el interés.

e Aprender a utilizar las pausas como recurso expresivo.

Clase 3: Lenguaje Corporal y Presencia Escénica

e Aprender a utilizar la postura, los gestos y el contacto visual para reforzar el mensaje.
* Tics nerviosos.

¢ El miedo escénico y como manejarlo.

Clase 4: Estructura del Discurso

* Introduccion, Desarrollo y Cierre.

e La importancia de definir un objetivo claro para cada presentacion. o Organizacion de las ideas.
e Utilizacion de recursos de impacto.

Clase 5: Uso Correcto del Idioma

* Errores frecuentes: dequeismo, queismo, redundancia, etc. o Concordancia verbal.
* Muletillas.

¢ Fallas de pronunciacion.

Clase 6: Retdrica, Argumentacion y Debate

* Recursos retéricos y persuasivos.

* Qué es argumentar: afirmacion, evidencia, razonamiento.

e Tipos de argumentos (causales, de autoridad, de ejemplo, comparativos). o Falacias comunes y
cédmo evitarlas.

* Como refutar sin atacar.

e Técnicas de debate: turnos, sintesis, contraargumento.

Clase 7: Storytelling

e ¢Qué es el storytelling y por qué funciona?

 Comprender el poder de las historias para conectar emocionalmente con la

* audiencia.

e Estructura basica de una historia: personaje, conflicto, resolucion. o Cémo usar anécdotas persona-
les y metaforas.

Clase 8: Oratoria Empatica y Comunicacioén Interpersonal

* {Qué es la Oratoria Empatica?

* Comunicacion interpersonal efectiva.

« Adaptacion del mensaje a distintos publicos. o Role playing.
e Escucha profunda.

Clase 9: Improvisacion y Manejo de Preguntas
e Estructuras simples para discursos improvisados. o Manejo de preguntas: Escucha activa.
* Preguntas hostiles o inesperadas.

Clase 10: Simulaciones Reales de Comunicacion Profesional

* Pitch. Para qué sirve.

e Presentacion laboral (entrevista o presentacion de perfil). o Conferencia.
» Entrevista (medios o institucional)

Clase 11: Herramientas Técnicas + Ensayo General

e Uso de proyector, apps, microfono.

» Consolidacion de todo lo aprendido.

e Ensayo individual de presentacion final con feedback. o Manejo del tiempo.

Clase 12: Presentaciones Finales

e Puesta en escena de las presentaciones finales de los participantes.

e Devolucion integral.

» Balance final: Cada persona comparte qué se lleva del curso y como planea aplicar lo aprendido.
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