De Oratoria

Descripcion del Curso:

Taller de 12 clases disefiado para cualquier persona que desee mejorar su capacidad de comunica-
cion, vencer el miedo escénico y aprender a transmitir sus ideas de manera clara y cautivadora. A
través de un enfoque eminentemente practico, los participantes descubriran y potenciaran sus
propias fortalezas como oradores. No se requiere experiencia previa, solo el deseo de mejorar la
capacidad de comunicarse a través de la expresion oral.

Objetivo General:

$O0 WQDOL]DU HO FXUVR ORV SDUWLFLSDQWHYVY VHU"Q FDSDFHV GH SUHSDUDU
efectivas, controlando sus nervios, utilizando su lenguaje corporal y su voz de manera consciente, y

estructurando discursos que conecten con su audiencia.

Estructura del Curso:
12 clases, todas ellas con ejercicios individuales y grupales adaptados a la composicion del grupo.

Clase 1: Introduccion a la Oratoria

e ¢Qué es la oratoria y por qué es una habilidad clave?

» Formas oratorias: conversacion, simposio, coloquio, foro, debate.

« Estilos de oratoria: informar, persuadir, conmover.

« Presentacion de los participantes y diagnostico inicial de las habilidades de cada uno.

Clase 2: La oz como Herramienta

« Explorar y mejorar las cualidades de la voz.

 Vocalizacion y diccién: la importancia de que se nos entienda. o Manejo del volumen y las
proyecciones.

 Elritmoy la velocidad: cdmo mantener el interés.

« Aprender a utilizar las pausas como recurso expresivo.

Clase 3: Lenguaje Corporal y Presencia Escénica

« Aprender a utilizar la postura, los gestos y el contacto visual para reforzar el mensaje.
* Tics nerviosos.

< El miedo escénico y como manejarlo.

Clase 4: Estructura del Discurso

« Introduccién, Desarrollo y Cierre.

« /D LPSRUWDQFLD GH GHWQLU XQ REMHWLYR FODUR SDUD FDGD SUHVHQWDFL
« Utilizacién de recursos de impacto.

Clase 5: Uso Correcto del Idioma

« Errores frecuentes: dequeismo, queismo, redundancia, etc. o Concordancia verbal.
e Muletillas.

« Fallas de pronunciacion.

Clase 6: Retérica, Argumentacion y Debate
 Recursos retdricos y persuasivos.
e« 4X HV DUIJXPHQWDU DWUPDFL2Q HYLGHQFLD UD]JRQDPLHQWR
« Tipos de argumentos (causales, de autoridad, de ejemplo, comparativos). o Falacias comunes y
como evitarlas.
e COmo refutar sin atacar.

Técnicas de debate: turnos, sintesis, contraargumento.

Clase 7: Storytelling

e ¢Qué es el storytelling y por qué funciona?

e Comprender el poder de las historias para conectar emocionalmente con la

* audiencia.

e (VWUXFWXUD E"VLFD GH XQD KLVWRULD SHUVRQDMH FRQXLFWR UHVROXFL?
les y metaforas.

Clase 8: Oratoria Empatica y Comunicacion Interpersonal

e v4X HV OD 2UDWRULD (PS"WLFD"

« Comunicacion interpersonal efectiva.

« Adaptacion del mensaje a distintos publicos. o Role playing.
 Escucha profunda.

Clase 9: Improvisacion y Manejo de Preguntas
« Estructuras simples para discursos improvisados. o0 Manejo de preguntas: Escucha activa.
 Preguntas hostiles o inesperadas.

Clase 10: Simulaciones Reales de Comunicacion Profesional

« Pitch. Para qué sirve.

e« 3UHVHQWDFL2Q ODERUDO HQWUHYLVWD R SUHVHQWDFL2Q GH SHUWO R &RC
« Entrevista (medios o institucional)

Clase 11: Herramientas Técnicas + Ensayo General

 Uso de proyector, apps, microfono.

 Consolidacion de todo lo aprendido.

*« (QVD\R LQGLYLGXDO GH SUHVHQWDFL2Q WQDO FRQ IHHGEDFN R ODQHMR GHC

Clase 12: Presentaciones Finales

e« 3XHVWD HQ HVFHQD GH ODV SUHVHQWDFLRQHY WQDOHYV GH ORV SDUWLFLSD(
« Devolucion integral.

- %DODQFH WQDO &DGD SHUVRQD FRPSDUWH TX VH OOHYD GHO FXUVR \ F2PR

(tea&deportea)
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